
附件2.

项目需求任务书

一、服务内容

1.RISC-V/开源鸿蒙产业宏观态势研究：系统梳理RISC-V/开源鸿蒙产业的全球及国内产业发展态势；梳理RISC-V指令集架构的技术演进路线、开源生态成熟度、主要应用领域拓展趋势；分析开源鸿蒙操作系统的发展现状、技术特性、圈层活跃度、商业落地模式及发展趋势；基于“RISC-V+开源鸿蒙”技术架构特点，研判RISC-V与开源鸿蒙深度融合的产业逻辑、协同效应、市场潜力及竞争格局，识别产业发展机遇与挑战，为采购方开展“RISC-V+开源鸿蒙”生态产业布局提供前瞻性指导；提供国内重点区域发展经验借鉴，研究北京、上海、杭州、成都等国内在RISC-V或开源鸿蒙领域已有布局的重点城市/区域的产业政策、发展模式、龙头企业、创新平台、成功案例及教训启示。

2.产业政策研究与解读：全面梳理国家层面关于新一代信息技术、开源软件、芯片产业发展等相关政策文件，深入分析广东省、深圳市及各区出台的专项扶持政策和实施细则。通过对政策渐进深化式的系统性解读，协助采购方准确把握政策导向和产业布局方向，明确政策支持的重点领域和重点项目，确保采购方各项与“RISC-V+开源鸿蒙”生态建设有关的工作符合政策导向和发展要求。

3.采购方园区业务发展的适配性研究：围绕龙岗区发展“RISC-V+开源鸿蒙”产业的优势、劣势、机遇、挑战等维度进行系统性精准分析，深入剖析龙岗区产业发展特色和与其他区域之间的比较优势，并基于分析结论，立足龙岗区所需、采购方所能，结合采购方在管园区的现有产业基础、物理空间条件、配套设施，提出采购方在管园区发展“RISC-V+开源鸿蒙”的差异化战略、产业布局的重点领域（如特定应用场景、关键产业环节项目、创新平台、产业配套服务等）以及其他资源布局优化建议。

4.产业细分领域研究与目标企业梳理：绘制RISC-V+开源鸿蒙产业的完整产业链图谱，结合龙岗区产业基础、市场需求及未来趋势，筛选出若干个重点关注的细分赛道并进行优先级排序；针对重点细分赛道，研究目标企业画像，通过多渠道全面梳理、搜集、筛选并建立潜在目标企业招商数据库，按照企业规模、技术实力、市场地位等维度进行分类归集，针对潜在目标企业名单提供全面、有效的潜在目标企业联系方式，协助采购方与潜在目标企业建立有效的对接渠道；基于潜在目标企业招商数据库，协助采购方设计高效、可持续的招商项目信息获取、筛选、分级、更新工作流程与机制，助力采购方实现对潜在目标企业招商数据库的高效管理、动态更新和长期应用。

5.产业招商策略研究：基于对重点细分赛道和目标企业画像和梳理，结合龙岗区及采购方的比较优势和资源渠道，从靶向招商、生态招商、资本招商、场景招商等多个维度提出差异化招商策略与路径设计建议。

6.招商洽谈全过程咨询：重点围绕采购方主办深圳“开源鸿蒙/RISC-V”创新应用大赛的契机，为采购方全面梳理、分析和评估参赛项目的技术实力、市场潜力、核心价值点、与龙岗匹配度及落地可能性，并针对落地意向较强的参赛项目，为采购方提供差异化的招商策略、谈判要点、诉求分析及合作建议，协助采购方解决洽谈中遇到的具体困难和瓶颈，根据采购方实际需要适时委派核心专家参与招商谈判；在服务期内，对采购方对接的开源鸿蒙或RISC-V招商资源，提供快速的项目价值研判和对接沟通的策略建议，帮助采购方提高招商效率，聚焦核心目标。

7.有效招商线索挖掘：在服务期内为采购方提供至少40家RISC-V、开源鸿蒙等相关领域企业的有效招商线索，并针对投资意向较强的企业项目，根据采购方需要，提供必要的谈判援助和策略咨询服务。招商线索必须真实可靠、信息齐全（信息包括但不限于：企业名称、地址、对接人、联系方式、企业介绍等）且为龙岗区外企业，不得与深圳“开源鸿蒙/RISC-V”创新应用大赛参赛项目重复，同一企业同一投资项目不重复计数。

二、服务进度要求
1.在服务合同签订的3个月内，完成RISC-V/开源鸿蒙产业宏观态势研究、产业政策研究与解读并形成报告。

2.在服务合同签订的6个月内，完成采购方园区业务发展的适配性研究、产业细分领域研究与目标企业梳理及产业招商策略研究，并与前期研究成果合并形成一份完整详细的方案报告。

3.自服务合同签订之日起根据采购方要求开展招商洽谈全过程咨询，服务期限为12个月。

4.自服务合同签订之日起12个月内，为采购方累计提供不少于40家RISC-V、开源鸿蒙等相关领域企业的有效招商线索，原则上每个月应至少提供3家。

三、成果交付与验收
1.成果交付：向采购方交付的报告应以纸质版和电子版形式同时提交，纸质版需装订成册，电子版应包括可编辑的Word文档和PDF格式文档，电子文档应按照目录结构进行分类整理，便于查阅和使用；方案报告内容逻辑清晰、分析深入、结论明确、操作性强。安排项目负责人及核心顾问团队，就方案的核心思路、框架结构、关键举措、实施步骤及预期效果等，向采购方进行系统、清晰的专项汇报与详细解读；针对各类疑问，提供及时、专业的书面或口头答疑服务，并根据反馈对方案进行必要的补充说明或局部优化调整。

2.验收标准：以采购方通过成果验收确认为准。

四、响应单位资格要求

1.响应单位必须在中华人民共和国境内注册且具有独立承担民事责任能力的独立法人。

2.近三年内（本项目报名截止日止倒算），在经营活动中没有重大违法记录；供应商未被列入失信被执行人、重大税收违法案件当事人名单、企业经营异常名录、联合惩戒清单或严重违法失信企业名单。

3.本项目不接受联合体。

五、合同支付条款

双方签署合同10个工作日内，甲方向乙方支付本合同总金额20%；

乙方完成详细完整的咨询方案报告（须包括RISC-V/开源鸿蒙产业宏观态势研究、产业政策研究与解读、采购方园区业务发展的适配性研究、产业细分领域研究与目标企业梳理、产业招商策略研究等内容）并向甲方提供工作成果，甲方履行内部程序验收确认后（不超过提供后30个工作日）支付本合同总金额的60%；

乙方累计提供的有效招商线索达到40家后，甲方支付乙方合同总金额的10%；

招商洽谈全过程咨询服务期限结束后，甲方向乙方支付本合同总金额的5%；
合同总金额的5%作为履约考核评价费，根据甲方对乙方的履约考核评价结果进行支付。履约考核评价为“良好”及以上的，支付全部；履约考核评价为“一般”的，支付二分之一；履约考核评价为“差”的，不予支付。供应商参与遴选、签订合同视为接受甲方的单方履约评价结果，同意由甲方根据单方履约评价结果支付履约考核评价费。
合同履行期间，若因政府（政府部门）政策、决定、通知等原因或不可抗力或我方要求解除合同时，成交服务单位未进行工作的，合同自然终止；成交服务单位已经开始进行工作的，按实际完成并已达到合同约定的支付节点的工作成果进行结算，未达到支付节点的工作成果不予结算。除此以外，我方不再承担任何违约金、赔偿金、补偿金等经济责任。

成交服务单位提供付款申请并按税务机关要求开具发票，经产发公司审核通过后10个工作日内支付款项。
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